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Derecho Mercantil |

1. Datos de identificacion

Divisién de adscripcion de la UA 3 Departamento Academia
Divisién de Ciencias Sociales y de la Departamento de Estudios Juridicos, } ;
Cultura (DCSC) Sociales y de la Cultura | DESC-~Derscho Frivado
Programa educativo Area de formacién Tipo
Carrera de Abogado Baésica particular obligatoria | Curso - Taller
Modalidad | Semestre | Créditos Clave | Prerrequisitos
Presencial 3 7 IC873 NINGUNO
_ Horas EEY ) Relacién con otras unidades de aprendizaje
' Teori Practi Total En el ciclo que se imparte ‘ En otros ciclos
Sone ekee | 5t | (relacion horizontal) (relacion vertical)
Derecho Mercantil Il, Derecho Mercantil
41 31 72 I, Derecho Procesal Mercantil, Estudio

| de Caso Disciplinar en Derecho Mercantil
Saberes previos i

Conocimientos generales de teoria del derecho, antecedentes historicos del Derecho Universal y Mexicano, Derecho Romano, asi
como nociones basicas de Derecho Civil y de sistemas juridicos.

Elaboré | Fecha de elaboracién Actualizé Fecha de actualizacion
Centro Universitario de los Valles Enero 2017 Abg. Daniel Hernandez Medina 07 de agosto de 2023

2. Competencia de la unidad de aprendizaje

El alumno identificaré la materia mercantil, con el objeto de sentar las bases que le permitan proyectarse dentro del conocimiento mas

- completo de la materia, con el propésito de apropiarse de nociones primarias y ubicarlas dentro del haber de su vida formativo, que a |
la postre le daran la profesionalizacién que busca. Conoce el surgimiento del comercio a través de diversas culturas, en particular en
México y en el mundo en general, de igual forma identificara las diferentes ramas de la materia. Identifica las fuentes del derecho
mercantil, los sujetos que en ella intervienen, los derechos y obligaciones del comerciante, entre otros saberes. Diferencia a los
comerciantes individuales de colectivos, asi como las obligaciones profesionales y el marco legal que los rige en particular a cada tipo
de comerciante. Gestiona asuntos relacionados con la propiedad industrial e intelectual dentro de un marco empresarial.

5 Perfil de egreso i g
El alumno al obtener los conocimientos, destrezas, habilidades y aptitudes que contribuyan a su formacién profesional en la materia
mercantil al egreso debera de realizar funciones de gestion, consulta y asesoria en materia mercantil, aplicando la norma juridica a
un caso concreto y procurar y administrar justicia desde el &mbito del servicio publico en sus facetas de litigante y servidor publico. El
alumno, aprendera los conocimientos necesarios e indispensables para poder desempefiarse en el campo del litigio, como asesor y
consultor de empresas, asi como para desempefiarse en las tareas académicas de la investigacion y la docencia.

3. Competencias a las cuales contribuye la unidad de aprendizaje

_Genéricas [ Disciplinares e ___ Profesionales )
e Capacidad para la ' eEl alumno interpretara y e Elalumno conocera la materia mercantil, identificara a los
investigacion cientifica. aplicara el derecho para la sujetos que intervienen en esta, asi como sus derechos y
o Actualizacién profesional vy solucién de conflictos en la obligaciones.
tecnoldgica. busqueda de llt?d'Jus"tI?Ia' €oN ¢ El alumno adquirird la competencia para desarrollar sus
o ) una visién multidisciplinar, en imi i i ifi i
e Creatividad, liderazgo, | ial l P il conocimientos que le permitan identificar las diversas
éspecial en la materia instituciones que intervienen en la materia mercantil.

innovacién y capacidad de

. . mercantil en relacién con la
trabajo en equipo.

materia civil sustantiva y ¢ Aplicar sus conocimientos juridicos para la solucién de

casos concretos.
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Genéricas Disciplinares ' Profesionales ,
adjetiva como norma e Desempefiar el ejercicio de su profesiéon congruente con
supletoria. los valores éticos socialmente aceptados.
o Argumentara de forma oral y = e Asesorar para la solucién y prevencion de problemas.
escrita  empleando  10s 4 Actyalizacion profesional y tecnolégica.

fa:znocrlzlrcr’\?éntc:: n?j%?gézs de% e Ejercicio Profesional dentro del marco de la legalidad.

derecho mercantil. e Ejercicio Profesional con sentido critico.

4. Contenido tematico por unidad

| Unidad 1. Conceptos y antecedentes del Derecho Mercantil

1. El Comercio y el derecho Mercantil.
.2. Concepto de Derecho Mercantil.
.3. Derecho Mercantil y Derecho en general.
.4. Fusion de Derecho Mercantil y Civil en México.
.5. El origen del Derecho Mercantil.
1.5.1. Edad Antigua, Derecho Romano y Edad Media.
1.5.2. Las Codificaciones del Derecho Mercantil.
1.5.2.1. Ordenanza francesa y espafiola.
1.5.2.2. Cédigo Napoleénico, Espaiia, Italia y Alemania.
1.5.2.3. México Prehispénico, Nueva Espafia y México independiente.
1.6. Las Fuentes del Derecho Mercantil.
1.6.1. Las Fuentes del Derecho Mercantil.
1.6.2. La ley mercantil.
1.6.3. La costumbre y los usos mercantiles.
1.6.4. La jurisprudencia.
1.7. Las Fuentes del Derecho.
1.7.1. Formales, materiales e histéricas.
1.7.2. Aplicacién supletoria del derecho civil y procesal civil.
1.7.3. Los tratados internacionales en materia mercantil.

[ N QK N 'Y

| Unidad 2. Los sujefbs del Déreého Mercantil

2.1. Los sujetos del derecho mercantil.
2.1.1. El comerciante y su importancia.
2.1.2. Clasificacién legal del comerciante.
2.2. El comerciante individual.
2.2.1. La capacidad.
2.2.2. El ejercicio del comercio.
2.2.3. La ocupacién ordinaria.
2.2.4. El comerciante individual extranjero.
2.3. Los Auxiliares del Comerciante.
2.3.1. Concepto y clases.
2.3.2. Auxiliares dependientes: comisionista, corredor publico, agente de comercio, agente aduanero, contador publico.
2.3.3. Auxiliares independientes: factor, dependiente, empleados, agentes de ventas.

' Unidad 3. El Acto de Comefcio

3.1. La materia mercantil.
3.1.1. Hecho y acto juridicos.
3.1.2. Concepto de acto de comercio.
3.1.3. Los actos de comercio.
3.1.4. Sistemas de determinacion del acto de comercio.
3.1.5. Enumeracién de los actos de comercio.
3.1.6. Ampliacién analdgica de los actos de comercio del articulo 75, fraccién XXV del Cédigo de Comercio.
3.2. Elementos de la relacion juridica comercial.
‘ 3.2.1. El sujeto.
3.2.2. El objeto.
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3.2.3. El vinculo juridico comercial.
3.2.4. Actos juridicos unilaterales.
3.2.5. Actos juridicos mixtos.

Uhidad 4. La Eir;presa Mércantil

5.1. Conceptos y principios de conservacion.
5.2. La empresa y sus elementos.

5.3. El establecimiento y la propiedad comercial.
5.4. El nombre y los avisos comerciales.

5.5. Marcas, patentes y franquicias.

5.6. Modelos de utilidad y disefios industriales.
5.7. Derechos de autor.

5.8. Denominacién de origen.

Unidad 5. Las Obligaciones de los Comerciantes

6.1. Las obligaciones, concepto.
6.2. Modalidades de las obligaciones.
6.2.1. Obligaciones de dar, de hacer y de no hacer.
6.2.2. Puras condicionales y a plazos.
6.2.3. Conjuntivas y alternativas.
6.2.4. Mancomunadas y solidarias.
6.2.5. Divisibles e indivisibles.
6.3. Modos de extincion de las obligaciones.
6.4. Cumplimiento e incumplimiento de obligaciones.
6.5. La mora, la moneda de pago y la clausula penal.
6.6. Obligaciones profesionales de los comerciantes.
6.6.1. La publicidad mercantil.
6.6.2. El registro de comercio y registros especiales.
6.6.3. La contabilidad mercantil.
6.6.4. Secreto de la contabilidad y exhibicion de los libros.
6.6.5. Los libros sociales.
6.6.6. La conservacion de la correspondencia.
6.6.7. La inscripcidn en las cdmaras de comercio.

Unidad 6. Las Contratos Mercantiles en general

6.1. Generalidades.

6.2. Comercio electrénico.

6.3. Contratos en particular.
6.3.1. Contrato de préstamo mercantil.
6.3.2. Contrato de compraventa.
6.3.3. Contrato de comision mercantil.
6.3.4. Contrato de transporte.
6.3.5. Contrato de asociacion en participacién.
6.3.6. Contrato de arrendamiento financiero.
6.3.7. Contrato de seguro.
6.3.8. Contrato de fianza.
6.3.9. Contrato de fideicomiso.
6.3.10. Contrato de factoraje financiero.
6.3.11. Contrato de consignacion Mercantil.

Unidad 7. Sociedades Mercantiles

3.1. El aspecto histérico de las sociedades mercantiles.
3.2. La sociedad mercantil.
3.2.1. Régimen legal.
3.2.2. Personalidad juridica y sus consecuencias.
3.2.3. Capacidad.
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3.2.4. Patrimonio.

3.2.5. Domicilio y nacionalidad.
3.3. La sociedad irregular y la sociedad ilicita, sus naturalezas y efectos.
3.4. La constitucion y las reglas generales relativas a las propias sociedades.
3.5. Tipos de sociedades mercantiles.

3.5.1. Sociedad Anénima.

3.5.2. Sociedad de Responsabilidad Limitada.

3.5.3. Sociedad Cooperativa.

3.5.4. Sociedad en Nombre Colectivo.

3.5.5. Sociedad en Comandita Simple.

3.5.6. Sociedad en Comandita por Acciones.

3.5.7. Sociedad por Acciones Simplificada.
3.6. Sociedades de Capital Variable.
3.7. Disolucioén y liquidacién de las sociedades mercantiles.
3.8. Fusién, transformacién y escisiéon de sociedades mercantiles.

5. Metodologia de trabajo docente y acciones del estudiante

Metodologia | Accién del docente Accién del estudiante

e Investigacion de fuentes de consulta, lectura | e Programacion y desarrollo | e El alumno aplicara los conocimientos juridicos
y estudio de los temas de las distintas de los temas de la unidad de adquiridos para la comprensién y resolucion de
fuentes sugeridas, elaboracion de diversas aprendizaje, acuerdos casos concretos en materia mercantil.
actividades como organizadores graficos de basicos para el desarrollo = 4 gerg responsable de asumir las tareas, su
informacion, preparacion de exposiciones y del curso y establecimiento comportamiento en clase debera ser
actividades de retroalimentacion, asi como el de los criterios  de impecable, atento y participativo en todo
desarrollo de un trabajo final. evaluacién. momento.

6. Criterios generales de evaluacion (desempefio)

_Rubros de evaluacién Actividades 3 Productos
¢ Organizadores graficos como esquemas, mapas e El alumno aprendera debera
Examenes parciales 40 % conceptuales, cuadros comparativos, infografia, generar diferentes
Trabajo final 20 % etcétera. productos consistentes en
En equipo: e Examenes. organizadores graficos,
Exposicion y trabaj 20 % e Investigacion previa (aula invertida). esquemas, mapas
R FEeeios | e Trabajo en equipo. conceptuales, etc.
Tare_a; mghviduales y 20 % e Reto Kahoot! e Sustentard examenes que
participacion o Exposiciones. mediran su conocimiento

Total | 100 % ¢ Ensayos.

e Cuestionarios.

e Lecturas sugeridas.

e Conferencias.

e Concursos en el aula.

tedrico y practico adquirido.
e Asimismo, generard otros

productos como
exposiciones verbales frente
a grupo, ensayos,

cuestionarios, entre otros.
e Otras

Se recomienda que en cada actividad se practique la autoevaluacion y coevaluacion con los estudiantes.

7. Perfil deseable del docente

Saberes / Profesion Habilidades Actitudes | Valores

e Profesor con titulo de | e Desarrollar actividades que permitan = Propositivas y de apertura al | e Responsabilidad,
abogado o licenciado en el desenvolvimiento académico del alumnado que promuevan el respeto, tolerancia,
derecho, con alumnado y que les permita obtener desarrollo de competencias colaboracion.
conocimientos de un aprendizaje significativo. como garantia para que los

derecho mercantil, asi Asimismo, favorecer el desarrollo de sujetos puedan seguir

como una vocacién capacidades personales, aprendiendo a lo largo de su

docente y experiencia instrumentales e interpersonales, asi vida y se desempefien de |

disciplinar. como el logro en habilidades y manera pertinente y
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Saberes /Profesion |  Habilidades ' ~ Actitudes i Valores
e Conocimiento de la | destrezas profesionales que satisfactoria en un mundo |
bibliografia. | conformen su buen quehacer cambiante y complejo
profesional.
8. Bibliografia
Bésica para el estudiante
~ Autor(es) Ao | Titulo 11 Editorial URL

| Leo6n Tovar, Soyla H.

| Pérez Cazares, Martin
Eduardo

Ledn Tovar, Soyla H.

Nota: La antigiiedad de esta bibliografia no debe ser ma

Asambleas generales de socios y

2023 accionistas de sociedades
mercantiles y civiles
2021 Esquemas de Derecho Procesal
Mercantil
2018 Sociedades mercantiles e

introduccién al derecho mercantil

Tirant lo Blanch

Tirant lo Blanch

| https://www-tirantonline-com-
mx.wdg.biblio.udg.mx:8443/clo
udLibrary/ebook/info/9788411
300278
https://www-tirantonline-com-
mx.wdg.biblio.udg.mx:8443/clo
udLibrary/ebook/info/9788413

| 551258

et

Dikaia

yor de cinco (5) afios, a partir del afio en que se elabore / actualice el programa.

Se recomienda integrar por lo menos una (1) bibliografia en inglés. Organizar el listado iniciando por la obra del afio méas actual.

Complementaria

______ Autorfes)
Castrillén y Luna, Victor M.

| Diaz Bravo, Arturo

| Castrillén y Luna, Victor M.

' Congreso General de los
| Estados Unidos Mexicanos

Congreso General de los
Estados Unidos Mexicanos
Congreso Constituyente de
1916

Poder Ejecutivo de los
Estados Unidos Mexicanos

I

Afo | ~ Titulo

2014 Contratos Mercantiles

2012 | Contratos mercantiles

2009 Obligaciones civiles y mercantiles

1994 Ley General de Sociedades

Cooperativas
1 §3 4 Ley General de Sociedades
Mercantiles

1917 Constitucién Politica de los
Estados Unidos Mexicanos

1889 Cédigo de Comercio

__ Editorial |

URL
Porrua |

lure Editores

Porria |
https://www.diputados.gob.mx/
LeyesBiblio/pdf/143 190118.p
df
https://www.diputados.gob.mx/
| LeyesBiblio/pdf/LGSM.pdf
https://www.diputados.gob.mx/ |
LeyesBiblio/pdf/CPEUM.pdf |
https://iwww.diputados.gob.mx/
| LeyesBiblio/pdf/CCom.pdf

Nota: En esta bibliografia se puede integrar la que se considere complementaria y exceda en antigiiedad més de cinco afios a partir del
afio en que se elabore / actualice el programa. Organizar el listado iniciando por la obra del afio mas actual.

Tepatitlan de Morelos, Jalisco, a 07 de agosto de 2023.

Nombre y firma del Presidente de la Academia

~ Nombre y firma del Jefe del Departamento /
__ Director de Division e :

7

Mtro. Fernand lcén Lépez Mtra. Maria Teresa Gémez Gonzalez

Av. f Casil g | P ;
www.cualtos.udg.mx ' v. Rafael Casillas Aceves No. 1200, C.P. 47620
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